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Verantwortung ist fiir uns nicht nur ein Wort, sondern gelebte Realitdt — jeden Tag! Holz ist der
nachhaltigste Baustoff, aber auch als Firma gehen wir innovativ und verantwortungsbewusst in die
Zukunft. Als marktfiihrendes, modernes Unternehmen der Holzbranche entwickeln wir gemeinsam
mit unseren Kunden massgeschneiderte Massivholzlésungen. Dafiir konnen wir auf fundiertes
Holzwissen, jahrzehntelange Erfahrung, zahlreiche Referenzen und ein eingespieltes Team bauen.
Kundenkontakt ist unser wichtigstes Instrument. Zur Verstarkung unseres Verkaufsteams suchen wir
Sie als

Verkaufer Schreiner-Kunden 60-100% (m/w)

Wir bieten

e Spannende Aufgabe mit viel Gestaltungsfreiraum

e Moderne Arbeitsmittel und Infrastruktur

e Tatigkeit in einer zukunftstrachtigen Branche

e Eigenes Verkaufsgebiet

e einen Arbeitsplatz in einem unabhangigen, innovativen Familienunternehmen mit
grosszlgigen Sozialleistungen

lhr Profil:

Abgeschlossene Aus- und Weiterbildung in der Holzbranche

Erfahrung in der Beratung und im Verkauf

Sie kommunizieren proaktiv und verbindlich

Sie erkennen Chancen und wollen lhren Kunden einen Mehrwert bieten
e [T-technisch sind Sie mit den aktuellen Anwendungen bestens vertraut

lhre Aufgaben:

o Verkaufen der Produkte und Dienstleistungen der Hartwag Holz AG

o Inlhrem Einsatzgebiet beraten Sie vor allem Schreinereien bei der Wahl der richtigen
Produkte je Anwendungsbereich.

e Aussendienst nach Kundenwunsch oder Bedarf

e Sie machen die nétigen Vorabklarungen, kalkulieren die Preise, erstellen Offerten und
Ubergeben die Auftrage nach Auftragserteilung an ein engagiertes Team zur Abwicklung.

Interessiert? Mehr Infos erhalten Sie telefonisch bei Gudrun Seiz unter 044 847 10 44. |hre
Unterlagen diirfen Sie auch gerne per Mail an gudrun.seiz@hartwag.ch senden.

Wir freuen uns, Sie kennen zu lernen. Diskretion ist selbstverstandlich!

HARTWAG Holz AG
Furtbachstrasse 7 | CH-8107 Buchs ZH
hartwag.ch | gudrun.seiz@hartwag.ch
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